
 

Technisch Accountmanager 
(regio Oost- en West-Vlaanderen) 

 
Voor onze internationale klant, een Duitse high-end speler op het vlak van industriële apparatuur, 
zijn we op zoek naar een gedreven Technisch Account Manager voor de regio Oost- en West- 
Vlaanderen. Het verkoopkantoor zelf is gelegen te Lier. 
 
 

 Waarom is deze job iets voor jou? 
 

• Je komt terecht binnen een internationaal financieel gezond bedrijf en dit in een 
commerciële functie met veel vrijheid, flexibiliteit en een hecht team.  

• Je kan rekenen op de ondersteuning en duidelijke structuur van de Duitse hoofdzetel waar 
de meest kwalitatieve producten voor de markt worden vervaardigd.  

• Jouw inzet wordt beloond met een aantrekkelijk salaris verder aangevuld met een 
bonussysteem, firmawagen en extralegale voordelen. 

 

 

 Wat ga je concreet doen?                
                
Je bent ondermeer verantwoordelijk voor: 
 

• Opvolging van bestaande klanten op de baan door het dagdagelijks bezoeken van klanten. 

• Verdere groei realiseren van het bestaande klantenbestand via actieve prospectie, cold calls, 
cold visits, lead follow up, … 

• Verifiëren en kwalificeren van Leads. 

• Administratieve verwerking van bezoek verslagen en offerte aanvragen 

• Beantwoorden van klantvragen per mail en telefoon. 

• Ondersteuning verzorgen bij commerciële acties. 

• In deze rol ben je 4 van de 5 werkdagen actief op de baan en werk je 1 dag van thuis uit voor 
o.a. agendaplanning. 

 
 

  Wie zoeken we? 
 

• Je beschikt over een aantal jaren relevante buitendienst sales ervaring binnen een technische 
omgeving. 

• Je bent naast een hunter ook een technical solution seller. 

• Verder ben je gestructureerd en sterk in communicatie, luisteren en onderhandelen. 

• Je kan zelfstandig werken maar bent ook een teamplayer naar je  interne collega’s toe. 

• Naast het Nederlands kan je je vlot uitdrukken in het Engels. 

• Bij voorkeur ben je woonachtig centraal in je regio. 
 

 

Solliciteren ? 

Dit kan makkelijk via het emailadres info@clearskyselection.be of via onze website www.clearskyselection.be  

Voor meer info omtrent deze opportuniteit kan je steeds contact opnemen met Koen Van Hoye – zaakvoerder bij 

Clear Sky Selection op het telefoonnummer 0499-593046 of via bovenstaand emailadres. 
 
Indien je solliciteert ga je akkoord met de privacy regeling van Clear Sky Selection. https://www.clearskyselection.be/privacy-regeling 
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